PREZENTACJE

Zmiany na rynku ziaczy

Rynek polqczen miedzysystemowych jest trudnq dziedzi-
nq branzy elektronicznej, zaréwno dla 0séb zajmujqcych
sie projektowaniem elektroniki, jak i dla odpowiedzial-
nych za zaopatrzenie. Dtuzsze czasy dostaw, wycofywa-
nie produktéw, wieksze ilosci minimalne, a takze ogrom-
na réznorodnosc produktéw i wariantow to standardowe
problemy, z ktérymi trzeba sie zmierzy¢. Firma Heilind
dysponuje bogatym asortymentem ziqczy. Oferuje swoim
klientom doradztwo w zakresie oferty, jak réwniez petne
wsparcie w zakresie dodatkowych ustug.

Heilind — wyspecjalizowany dystrybutor zlgczy i komponentéw
elektromechanicznych, informuje o coraz wyzszym tempie zmian
i rozwoju w branzy. Towarzyszy temu niemata dezorientacja wéréd
przedsiebiorcéw i menedzeréw produktu. Zastosowania dla ztgczy
stajg sie coraz bardziej zr6znicowane i skomplikowane. Szczegdlny
nacisk stawiany jest na zwiekszenie znamionowych mocy, przy jed-
noczesnym osiagnigciu mniejszych rozmiaréw.

,Tempo innowacji w przypadku komponentéw jest bardzo wysokie.
Specjalne ztgcza, dotychczas wykorzystywane w niszowych zastoso-
waniach, obecnie sg réwniez wykorzystywane w catkiem innych ob-
szarach. Jako wyspecjalizowany dystrybutor mamy $wietny przeglad
rynku, a wiec mozemy oferowac kompleksowe doradztwo techniczne”,
wyjasnia Stefan Barrig, kierownik dziatu zarzadzania produktem w He-
ilind. Wspomina o trendzie rozwoju lekkich zlaczy, takich jak te uzy-
wane w dronach czy w zastosowaniach transportowych. Z drugiej
strony, istniejg zwigkszone wymagania dotyczace bardzo duzych i so-
lidnych ztgczy, ktére znajdujg zastosowanie m.in. w produkcji maszyn
rolniczych. Spektrum produktéw staje sie coraz bardziej zréznicowane.

Dystrybutor opisuje takze zaobserwowane trendy produktowe.
Przede wszystkim instaluje sig¢ coraz wigcej elektroniki z zastoso-
waniem zlgczy. Material na zlgcza staje sie 1zejszy i coraz bardziej
solidny, znaczgco poprawia sie jego charakterystyka.

Tendencja tworzenia

kompletnych pakietow rozwigzan

Barrig przytacza przyktad tgczenia poteznych moduléw czujni-
kéw o kilku funkcjach. Na ptytkach instalowane sa czujniki r6z-
nych typéw, ktére réwnoczesnie zapisujg wartosci charakteryzujace

Fotografia 2. Magazyn w Heilind - blizsza integracja tanicucha
dostaw pomiedzy dystrybutorem a klientem dodatkowo wptywa
na wieksze bezpieczeristwo po stronie klienta. W Heilind coraz
czesciej lokalizowane sa magazyny komponentéw przeznaczone
dla konkretnych klientow
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Fotografia 1. Ztgcza do zastosowan przemystowych - r6znorodnos¢
ztaczy staje sie coraz bardziej dezorientujaca dla przedsiebiorcow
i menedzerow produktu
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np. temperature, wilgotno$é, §wiatto lub ruch. Takie rozwigzanie
stwarza nowe mozliwosci w dziedzinie automatyzacji budynkoéw,
w ktorych kazde pomieszczenie moze niezaleznie ,,mysle¢” i staje sie
cze$cig inteligentnego systemu. To kolejna branza, w ktérej trudno
jest uzytkownikowi zorientowac si¢ w réznych wariantach. ,Oferu-
jemy czujniki wodoodporne, dodatkowo powlekane, bedgce bardzo
solidnymi i wyjatkowo matymi komponentami” méwi Barrig.

,Funkcje GPS w kombajnach zbozowych, czy czujniki temperatury
w biurach, tworzg szeroki zakres dodatkowych funkcji w tradycyj-
nych obszarach. Tutaj producent zlaczy oferuje zintegrowane wa-
rianty komponentéw, jak réwniez pakiety kompletnych rozwigzan”,
twierdzi Stefan Schumacher, menedzer produktu ztgcza w Heilind.
Istnieje faktyczne zapotrzebowanie na doradztwo techniczne firmy
w celu znalezienia wlasciwego rozwigzania wérdéd réznorodnych wa-
riantéw z szerokiej gamy w ofercie dystrybutora.

,Jednym z przykladéw jest rynek doméw inteligentnych. Wspie-
ramy uzytkownikéw w zakresie wstgpnie zmontowanych elementéw
i kabli. Takie pakiety zawierajg rowniez oprogramowanie sterujgce
przeznaczone do konkretnego zastosowania. Klienci otrzymujg kom-
ponenty gotowe do zamontowania”.

Standardowe komponenty

staja sie niewystarczajace

Heilind planuje nieprzerwalnie poszerzac swoja oferte i mozliwosci
narynku europejskim. ,Nasi klienci pracuja pod ogromna presja czasu
i kosztow. Jednoczes$nie obserwujemy niedobory niemal wszystkich
komponentéw. Jako dystrybutor mozemy chroni¢ naszych klientéw
przed wydiuzonymi czasami dostaw”, méwi Stefan Schumacher,



Zmiany na rynku ztaczy

opisujac potrzebe dzialania. Waskie gardlo dostaw jak dotad byto
catkiem dobrze kompensowane przez znacznie wyzszy poziom za-
paséw magazynowych. Jednak to wyzwanie wydluza sie w czasie.
Dlatego Heilind radzi swoim klientom, aby starali sig¢ planowa¢ diu-
gotermionowo swojg produkcje.

Blizsza integracja tancucha dostaw pomiedzy dystrybutorem
a klientem rowniez dodatkowo wplywa na wigksze bezpieczenstwo
po stronie klienta. W Heilind coraz czes$ciej lokalizowane sg maga-
zyny komponentéw przeznaczone dla konkretnych klientéw. W ten
sposéb dystrybutor dostarcza komponenty potrzebne bezposrednio
do produkcji, zgodnie z aktualnym zapotrzebowaniem. Nadrzednym
celem firmy jest zautomatyzowanie kolejnych podproceséw w syste-
mie elektronicznego przetwarzania zamdwien, co znaczgco wply-
nie na cene produktu i przyczyni sig do redukcji kosztéw klientow.
,To jeden ze sposobéw w jaki dbamy o naszego klienta. Z kolei my
odnosimy korzysci dzieki zwiekszonej lojalnosci klienta”, twierdzi
Barrig, opisujac obopdlne korzysci.

Tendencja zamawiania minimalnych ilosci
Zachodziréwniez wiele zmian dotyczacych producentéw komponen-
tow. Bezposrednie dostawy coraz bardziej ograniczaja sig do kilku
gléwnych/kluczowych klientéw. Jesli chodzi o pozostatych, liczba
zamowien minimalnych drastycznie wzrosta. Poza tym wielu pro-
ducentéw ogranicza swojg liste dystrybutoréw do kilku partneréw.
,Wprowadza to dodatkowa niepewnos$¢ dla naszych klientéw. Z dru-
giej za$ strony rynek stat sig znow bardziej wiarygodny. Na przyktad,
nikt nie chce zamawia¢ duzych opakowan po 10000 szt., jesli po-
trzebuje tylko 800 komponentéw. Dlatego jako dystrybutor, jeszcze
bardziej poszerzamy zakres naszych ustug. Gwarantujemy naszym
klientom mozliwo$¢ nabywania takich ilosci, jakie sg im niezbedne
do zapewnienia cigglej produkcji” wyjasnia Barrig.

Menedzerowie produktu wskazuja, ze Heilind jest dostawca nr 1
zlaczy miedzysystemowych w Ameryce PéInocnej, a takze, ze firma
pozostaje w bardzo bliskich relacjach z ponad 100 wiodgcymi pro-
ducentami z branzy. W 2018 roku grupa Linecard for Europe liczyta
25 dostawcéw, ta liczba powinna wzrosnaé¢ do okoto 30 producentéw.
Jesli chodzi o dalszy rozwdj, liczba pracownikéw w samych Niem-
czech wzrosta do ponad 100, co jest ponad 50% wzrostem zatrudnienia.

Wigcej ustug
LW Stanach Zjednoczonych i Azji obserwujemy ciagly wzrost roz-
woju ustug. Na przyklad oznaczamy zlgcza kolorami lub przycinamy
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Fotografia 3. Ztacze z wtasnej linii produkcyjnej Heilind: ,,Nasza
certyfikowana produkcja ztaczy stanowi ustuge majaca duze wzie-
cie” moéwi Stefan Barig, kierownik dziatu zarzadzania produktem

w Heilind

koncowki stykéw do montazu i wiele wigcej”, wyjasnia Schuma-
cher. ,Nasz wlasny zaktad produkcji ztaczy ma juz mocno ugrunto-
wang pozycje w Niemczech. Nasza certyfikowana produkcja ztaczy
stanowi ustuge majaca duze wziecie. Na przyktad w naszej ofercie
mamy zlacze, ktére mozna skonfigurowa¢ indywidualnie do wielu
réznych konkretnych elementéw. W tym przypadku czas dostawy
od producenta wynosi 16 tygodni lub dtuzej. Potrzebujemy mniej niz
tydzien na przeprowadzenie produkc;ji, jak réwniez mozemy dostar-
cza¢ bardzo mate ilosci”, twierdzi Stefan Barrig, podkreslajac atuty
$wiadczonych ustug. Menedzerowie produktu jako dalsze przyklady
podaja przepakowywanie duzych pakietéw producenta na mniejsze
lub przerabianie produktéw. W przypadku wielostykowych ztgczy
PCB istnieje mozliwo$¢ dostosowania liczby stykéw do specyfikacji
dostarczonej przez klienta. Ponadto firma w oparciu o zestawienie
materialéw, tworzy kompletne zestawy komponentéw potrzebnych
w procesie produkc;ji klienta.

Firma Heilind utworzyla takze wlasny dzial etykietowania i pa-
kowania. Tutaj oznaczane sg produkty lub produkowane etykiety
na obudowe, z oznaczeniami bezpieczenstwa i kodami kreskowymi.

REKLAMA

Czesc Polsko!

Jestesmy zadowoleni dopiero wtedy, gdy nasi klienci s3 zadowoleni.

DISTRIBUTION AS IT SHOULD BE.

Jako wiodacy dystrybutor ztaczy wtykowych, czujnikow i podzespotow elektromechanicznych prowadzimy
wspotprace z ponad 40 producentami, oferujac szerokie portfolio produktow. Dzieki aktualizowanemu na
biezaco podgladowi standw magazynowych mozesz od razu zweryfikowac dostepnosc produktow i
producentow, a takze ztozy¢ zamoéwienie juz od jednej sztuki. W przypadku pytan nasz dziat sprzedazy
jest przez caty czas do dyspozycji i wspiera klientow osobiscie na miejscu, udzielajac merytorycznej pomocy.

Skorzystaj z szybkiej dostepnosci produktow, wsparcia technicznego i wysokiego poziomu obstugi.
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